
10 Consejos 
De Supervisores

Exitosos

¡Comienza
con tiempo!
~90% comienza su proceso

hacia la recal ificación
antes de Abri l.

¡Seguimiento!
~80% se comunica de forma semanal

con los Distribuidores
y Cl ientes Preferentes

de su línea descendente.

¡Aprovecha los 
Nuevos Productos! 

~90% Considera que el
lanzamientos de nuevos productos es 

una buena oportunidad hacia 
la recal ificación.

¡Participa en
Promociones!

~90% Considera que participar en las
Promociones de Herbal ife es una 
buena oportunidad para recal ificar.

!Automatiza
tus procesos! 

~50% usa herramientas
automatizadas de mercadeo

para acercarse a cl ientes potenciales.

¡Comunícate!
~60% mantiene una comunicación

 mensual con los Supervisores
en su línea descendente.

FEB-ABR

¡Busca Clientes
Potenciales!
~80% Busca de 1 a 5

nuevos cl ientes potenciales
por semana. 

~90% Considera que tener o unirse activamente
a un Club de Nutrición es una buena 

oportunidad para recal ificar.

¡Usa las herramientas
para Recal ificación

de Herbal ife!
~95% usa las herramientas para 
recal ificar que ofrece Herbal ife.

¡Únete a Eventos!

¡Abre un
Club de Nutrición!

~90% Considera que participar o cal ificar
a un evento corporativo o STS

es una buena oportunidad 
hacia la recal ificación.

Los siguientes consejos se basan en los conocimientos recopi lados a 
través de una encuesta l imitada real izada entre Supervisores de NAM 
que han logrado una tasa de recal ificación del 70% o más dentro de sus 
organizaciones, cada uno de los cuales comprende un mínimo de 5 
supervisores durante el año 2022. Estas recomendaciones tienen como 
único objetivo ser úti les sugerencias y no deben interpretarse como 
hechos establecidos. La eficacia de estos consejos puede variar según 
las circunstancias y estrategias individuales.


