Recalificacion 10 COnS_GJOS
como Supervisor De SuperWSOreS
EXitosos

iComienza
con tiempol!

~90% comienza su proceso
hacia la recalificacion
antes de Abiril.

iComunicate! o

~60% mantiene una comunicacion
mensual con los Supervisores
en su linea descendente.

iSeguimientol!
~80% se comunica de forma semanal

con los Distribuidores
y Clientes Preferentes

de su linea descendente.
iBusca Clientes

Potenciales! @

~80% Buscade 1a 5 o 0 o

nuevos clientes potenciales
por semana.

jAprovecha los
Nuevos Productos!
~90% Considera que el
/\ lanzamientos de nuevos productos es
una buena oportunidad hacia
la recalificacion.

iUnete a Eventos!

~90% Considera que participar o calificar
a un evento corporativo o STS
es una buena oportunidad

hacia la recalificacion.

iParticipa en
Promociones!

~90% Considera que participar en las
Promociones de Herbalife es una

buena oportunidad para recalificar.

iAbre un
Club de Nutricion! |t

~90% Considera que tener o unirse activamente
a un Club de Nutricion es una buena
oportunidad para recalificar.

|Automatiza
tus procesos!

~50% usa herramientas
automatizadas de mercadeo
para acercarse a clientes potenciales.

O

iUsa las herramientas ~—™
para Recalificacion
de Herbalife! O

~95% usa las herramientas para
recalificar que ofrece Herbalife.

Los siguientes consejos se basan en los conocimientos recopilados a
traves de una encuesta limitada realizada entre Supervisores de NAM
que han logrado una tasa de recalificacion del 70% o mas dentro de sus
organizaciones, cada uno de los cuales comprende un minimo de 5
supervisores durante el ano 2022. Estas recomendaciones tienen como
unico objetivo ser Utiles sugerencias y no deben interpretarse como
hechos establecidos. La eficacia de estos consejos puede variar segun
las circunstancias y estrategias individuales.

Herloalife"




