“VENDITA DIRETTA” indica quelle forme speciali di vendita fondate sulla presentazione
o dimostrazione e offerta di prodotti al Consumatore - sia in presenza fisica che con
modalita digitale - da parte di Imprese per il tramite di “Incaricati alle Vendite”.

Tali vendite sono effettuate al di fuori dai locali commerciali, tipicamente nell’abitazione
del Consumatore o nei locali nei quali il Consumatore si trova, anche temporaneamente,
per motivi personali, di lavoro, di studio, di intrattenimento o di svago.
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