Herbalife?

Vodenje I trening organizacije

Herbalife Svojim Clanovima donijih linija Clanovi
moraju pruziti sljedece:

Poduciti ih kako raditi s kupcima i kako pruziti minimalne
usluge
Predstaviti im i objasniti Herbalife Prodajni i marketinski plan

Objasniti im obveze i odgovornost prema Pravilima Herbalife i
uputiti ih kako poslovati s Herbalife u skladu s tim pravilima i
sluzbenim korporativnim materijalima

Pobrinuti se da se prodaja proizvoda i sastanci o poslovnoj
prilici s Herbalife odvijaju u skladu s Pravilima (ukljuCujuci i
jamstvo zadovoljstva koje nudi Herbalife), sluzbenim
materijalima Herbalife i vazeC€im zakonima i propisima
Odrzavati kontakte s njima, biti im na raspolaganju za
eventualna pitanja i ponuditi podrsku

Poticati ih da prisustvuju dogadajima, sastancima i funkcijama
koje organizira Herbalife (nakon sto ispune uvjete kvalifikacije)
Predstaviti razne poslovne strategije i alate koje Clanovi donjih
linija mogu koristiti kako bi lakSe poslovali i zadovoljili potrebe
svojih kupaca

Savjetovati Clanove donijih linija o razli¢itim nacinima
pomaganja kupcima da napreduju, kako bi postali Clanovi koji
mogu doprinijeti daljnjoj distribuciji proizvoda Herbalife.
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https://assets.herbalifenutrition.com/content/dam/regional/emea/hr_ba/consumable_content/policy-and-compliance/2021/07-Jul/Sales_and_Marketing_Plan_hr-BA.pdf/_jcr_content/renditions/original

