Registro Diario de Vendas

Faturamento consumos R$ Faturamento Produto Fechado R$

® \eroaiic’ ® Qtd clientes de consumos Pontos de Volume Produto Fechado
Ticket médio por cliente R$ Faturamento Total R$
Dat .
‘ ate —/— /7 ‘ Qtd novos clientes consumos LucroR$@40%) — Custo R$(60%)
Dia da semana ‘
@ @ @ @ @ @ @ PV Estimado dos Consumos ( Faturamento Consumos R$ divididopor12)* | PV total estimado

* Ref. Média do Consumo: Preco = R$ 24,00 / PV =200"

Origem do Forma
Cliente Novo cliente Nome Tipo de Valor do Tipode  Valordo  Valor de pagto

> (indicagao, A (Dinheiro, débito,
novo: e do cliente consumo consumo R$ extra extra R$ total crédito, VR, Pix,

midias social) cartela)
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Cliente Origem do Nome Tipo de Valor do Tipo de Valor do Valor Forma

novo? novo cliente do cliente consumo consumo R$ extra extra R$ total de pagto
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PRODUTOS FECHADOS

Qtd Valord da Custo Lucro
e venda produto bruto
produto R$ R$ R$

Cliente Origem do Nome

s 5 Produto
novo? novo cliente do cliente
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