Ficha de Avaliacao do Prospecto | Perfil de Negoécio Herbalife
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1. Conhecimentos de Nutricdo, Bem-Estar e Herbalife Resposta  Pts. Totais

produtos é dificil
. 5 . . X ~ - a “Herbalizagao”
1.a Esta usando produtos Herbalife ha pelo menos 1 més? Sim Q Nao Q C) i‘%o d ‘itopts e, portanto, a
aptiddo necessaria
o . " - ao Negocio
1.b Obteve algum resultado de produto com Herbalife? Sim Q Nao Q :} i‘%o . %tpt Herbalife
—————

. . : ’ SIM =1pt
1.c Tem conhecimentos em nutrigao? Sim Q Nao Q C) NAO:%pt

. - o : . SIM =1pt
1.d Tem conhecimentos em atividade fisica? Sim O Nao O C} NAO:%pt

. ) . SIM =1pt
l.e Sabe como funciona o trabalho de um coach do bem-estar? Sim Q Nao Q C) NAO:%pt

2. Experiéncia Profissional Resposta Pts. Totais

2.a J3 teve experiéncia com vendas? Sim Q N&o Q C) RO = oot
2.b J3 foi profissional auténomo? Sim Q Néo Q C} i‘%oi%tpt
2.c Jateve experiéncia com empreendedorismo? Sim Q Néo Q C) ﬁ',’i/'o:!%tpt
2.d Se sim, a experiéncia foi maior do que 4 anos? Sim Q Néo Q C} i‘%o:!%tpt

. . ~ L. .. q & SIM =1pt
2.e Tem conhecimento com divulgagao em midias sociais? Sim Q Nao Q C) NAO:%pt

. ~ . " or 5 5 NAO TENHO = Opt
2.f Sesim, vocé considera esse conhecimento basico, NER e Q EEstEe Q BASICO = Tpt
intermediario ou avangado? Intermediario O Avancado Q INTERMEDIARIO =2pts

AVANCADO = 3pts

3. Caracteristicas Pessoais Resposta  Pts. Totais

3.a Voceé se considera uma pessoa extrovertida? Sim Q Néo Q C) ﬁ',’i/'o:!%tpt

3.b Sobre seu networking, quantas pessoas fazem partem de seu Menos Q Mais Q C) MAIS DE 200 = Ipt
ciclo de contato, mais ou menos de 2007 Ce200 L2200 MENOS DE 200 =Opt

3.c Voc_e con_5|dera ter um perfil de investidor e Q e I Q C) ’ééﬁ%%ﬁ@fgé%tfo .
mais arrojado ou conservador? =op

. e . . . ) . SIM =1pt
3.d Possui boa organizagao financeira? Lida bem com orgamento, receitase despesas? ~ Sim Q Nao Q C} NAO :%pt

4.a Essa sera a renda principal para vocé efou sua familia? Sim Q Néo Q C} ﬁ',’i/'o:!%tpt
4.b Trabalha atualmente? Sim C) Nao C) > i'RAoiO&

. . 2 R o 4 = SIM =0Opt
4.c Sesim, pretende continuar em seu emprego atual apods iniciar na Herbalife? Sim Q Nao Q C) NAO = ﬁ’)t

4.d Sua disponibilidade para o negécio seréa: parcial (as vezes / Bercial C) HEepEe C) VI\DAAE?S‘SE;I'ZDDSO =2pts
fim de semana, esporadicamente), meio-periodo ou integral? Integral C) INTEGRAL = 4pts
4.e Possui reserva financeira especifica para o negoécio? Sim Q Nao Q C} i‘,&”o:}g;t
TOTAL - Dimenséo 1 Métodos de Operacédo
Habilidades Fontos (MDOs) Recomendados:
Moderada de O a 3 pontos Moderada de O a 3 pontos . taainEl e e e el
@ Desafio de Transformac&o Corporal
Alta de 4 a7 pontos Alta de 4 a7 pontos . EVS Caseiro
Maxima acimade 7 pontos  Maxima acima de 7 pontos @ EVSs Comercial
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COMO APLICAR

ESTA FICHA

1. Esta ficha ndao deve
ser entregue em
nenhum momento
para o prospecto.

2. Quem deve conduzir
as perguntas e
preencher afichaéo
Distribuidor Herbalife.

\

Habilidades
| Conhecimentos de Nutricao, Bem-Estar e Herbalife
| Experiéncia profissional
| Caracteristicas pessoais

Matriz de Recomendacao
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| Tradicional | Tradicional | Tradicional
. . | Desafios de TC | Desafios de TC | Desafios de TC
Maxima
leipiEeL | EVS Caseiro | EVS Caseiro
| EVS Comercial | EVS Comercial
| Tradicional | Tradicional | Tradicional
Alta | Desafiosde TC | | Desafiosde TC | | Desafios de TC
(4a7pts) | EVS Caseiro | EVS Caseiro
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| Tradicional | Tradicional | Tradicional
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(até 3 pts) _ .
| EVS Caseiro | EVS Caseiro
Moderada Alta Maxima
(até 3 pts) (4 a7 pts) (8 ptsou +)
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